
Absatzrückgang, Forderungsausfälle, härterer Wett-
bewerb, steigende Risiken, schlechtere Bankbewer-
tungen, Finanzengpässe, hohe Preisschwankungen, 
teure Sicherheitsstandards und, und .... 
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ZUM THEMA:  PRAXIS.WORKSHOP:MINERALÖLHANDEL

Sehr verehrte Leserinnen und Leser,

bisher wurden Seminar-Veranstaltungen unter der Überschrift „PRAXIS.WORKSHOP : MINERALÖLHANDEL“  angeboten und durch  
BMD BUCHMANN MARKETING & DIENSTE  Inh. Helmut Buchmann, abgewickelt. 
Diese Aufgaben wurden uns ab 2012 übertragen und werden zukünftig dafür zuständig. 

Wir freuen uns, auch über die nächsten Monate und Jahre für Sie ein verlässlicher Partner zu werden. Eine aktive Zusammenarbeit 
sichern wir Ihnen schon heute zu.  In gewohnter Art und Weise werden die Workshop-Themen von Helmut Buchmann ausgesucht, 
zusammengestellt und präsentiert. Unsere Aufgabe ist es, den  richtigen Rahmen für die jeweiligen Workshop-Veranstaltungen zu 
finden und eine perfekte Abwicklung sicher zu stellen. 

Zukünftig werden wir uns zusätzlich um den Aufbau eines Netzwerkes bemühen. Hierdurch  möchten wir für alle  Marktteilnehmer ein 
breiteres Angebot aufbauen. Für einen optimalen Wissenstransfer sprechen auch die langjährigen Erfahrungen. Interne Schulungen 
sind wie bisher immer möglich. Die Inhalte werden Ihren Vorstellungen angepasst und entsprechend umgesetzt. Fordern Sie uns! 

Außerdem spricht ein weiterer Punkt für eine nutzbare Zusammenarbeit.  
Wir, die BUCHMANN + BUENAVENTURA TRADING GmbH, handeln auch! 
Im Rahmen unserer Aktivitäten  handeln wir mit Werbeartikel -  aller Art. Neben der Betreuung langjähriger Geschäftspartner werden 
wir auch gerne für Sie tätig. Blättern Sie doch einmal durch unseren Shop unter  www.1a-werbepraesente.de  im Internet.  
Und sollten Sie außergewöhnliche Werbeartikel suchen, werden wir diese für Sie finden - ohne wenn und aber!

Wir freuen uns auf Sie.

Jetzt wünschen wir Ihnen viel Erfolg bei den gebuchten Workshop-Terminen  
und uns ein persönliches Kennenlernen in naher Zukunft. 

Mit freundlichen Grüßen
BUCHMANN + BUENAVENTURA TRADING GmbH

Nubia Salame
Geschäftsführerin 



Basiswissen: MODERNER ÖLHANDEL 
 

09:00	 Einschreiben der Teilnehmer
09:30	 Vorstellung der Teilnehmer

09:45	 HANDEL 
	 Wege der Rohölsorten, Qualitätsunterschiede, Raffinerien: 
	 2020 Verbrauchsentwicklung. Regionale Besonderheiten

10:45	 Kaffee / Tee / Gebäck

11:15	 TERMINMÄRKTE
	 New York, London, Frankfurt
	 Hintergründe, Fakten und Bedeutung

12:30	 Lunch-Büffet

13:30	 TECHNISCHE ANALYSE – ENTSCHEIDUNGSHILFE 
	 Erste Informationen, Bedeutung und Anwendung

14:45	 Kaffee / Tee / Gebäck

15.15 	 Innovative Finanzierungsinstrumente
	 Effektive Absatzsteigerung und Kundenbindung durch mehr Liquidität
	 American Express – Deutschland
	 American Express – Zahlungslösungen für den Mittelstand 

15:45 	 PERFEKTE KALKULATIONEN
	 Richtig kalkuliert – höhere Deckungsbeiträge 
	 Importe – Welche Faktoren beeinflussen den Preis im Inland? 
	 Index-Verträge ( O.M.R. / platts): Beispiele 

17:00	 DISKUssion

RISK- UND FINANZMANAGEMENT

09:00	 Einschreiben der Teilnehmer
09:30	 Vorstellung der Teilnehmer

09:45	 STATUS QUO  – RAHMENBEDINGUNGEN
	 Gestern-Heute-Morgen. Darum wird es kälter im Wärmemarkt. 
	 Handel?  Hammer oder Nagel?	

10:15	 Warenkreditversicherung – Was sind innovative  
	 Alternativen oder Ergänzungen?
	 American Express – Deutschland 
	 American Express – Zahlungslösungen für den Mittelstand 

10:45	 Kaffee / Tee / Gebäck

11:15	 PREISSICHERUNGSGESCHÄFTE,  EFP-ABWICKLUNG,        
	 PRÄMIENHANDEL
	 Gruppenübung: Festpreis für mehrere Monate. 
	 Hier: 12 Monate
	 Beispiel: Monatlicher Bedarf von 120.000 l  
	 Dieselkraftstoff einer Spedition.

13:00 	 Lunch-Büffet

14:00	 AUFLÖSUNG/AUSWERTUNG  DER GRUPPENÜBUNG
	 Ergebnisse, Kosten- und Übersichtstabellen. Analysen

15:15	 Kaffee / Tee / Gebäck

15:45	 2020 
	 Erweiterte Handlungsfähigkeiten. Mögliche Einschnitte und effektive Gegenmaßnahmen.  
	 Was passt noch ins Sortiment (Tchibo-Effekt). Diskussionen. 

17:00	 Ende der Veranstaltung 

In den kommenden Jahren werden sich die Rahmenbedin-
gungen im Energie-Sektor dramatisch verändern.  
Wie kommen die Unternehmer und Mitarbeiter damit klar?

Mit den vier Themen-Blöcken werden die Teilnehmer auf 
Veränderungen vorbereitet und erhalten frühzeitig Ideen 
und mögliche Antworten für eine erfolgreiche Umsetzung. 

Berlin:		  08. Mai 2012 
München:		 14. Mai 2012 
Frankfurt: 	 22. Mai 2012 
Wien / Zürich:	 Herbst 2012

Moderation:	 Helmut Buchmann, Syke 
Co-Moderation:	 N.N , American Express, Frankfurt

Spekulationen an den Warenterminmärkten machen  
Preiseinschätzungen immer schwieriger.

Finanzrisiken laufen in ungeahnte Höhen.  
Hohe Risiken blockieren Umsatzziele. 

Wo finden Unternehmer und deren Mitarbeiter  
Unterstützung für die Tagesarbeit? 

Neue Vertragsmodelle, bessere Finanzabsicherungen und 
größere Flexibilität.
 
Berlin: 		  09. Mai 2012 
München: 	 15. Mai 2012 
Frankfurt: 	 23. Mai 2012 
Wien / Zürich: 	 Herbst 2012 

Moderation:	 Helmut Buchmann, Syke 
Co-Moderation:	 N.N , American Express, Frankfurt

Ja, ich/wir melde/n mich/uns verbindlich für den markierten Termin des
PRAXIS.WORKSHOP MINERALÖLHANDEL an:

SOFORT-RESERVIERUNG PER FAX: 0 42 42 - 78 03 11

TEILNEHMER

IN ÖSTERREICH

RECHNUNGSANSCHRIFT

Name

Firma

Name

Straße

Postleitzahl

Ort

Datum Firmenstempel Unterschrift

Vorname

Firma 2

Vorname

Telefon

Fax

E-Mail

Teilnahmegebühr / -bedingungen:
Die Praxis.Workshop-Gebühr beträgt � 385,00 je Teilnehmer, zzgl. Mehrwertsteuer. Sie schließt die Pausengetränke und das 
Lunch-Büffet ein. Zusätzlich erhalten die Teilnehmer einen USB-Stick mit den Präsentationsseiten.

Es wird erwartet, dass die Teilnehmer erste Produktkenntnisse (HEL / DK / OK) haben.

Nach Eingang der schriftlichen Anmeldung erhalten Sie die Teilnahme-Bestätigung nebst Gebührenrechnung.

Für evtl. Stornierungen bis 14 Tage vor dem Workshop verrechnen wir eine Kostenpauschale in Höhe von � 85,00 pro Teilnehmer. 
Bei späteren Absagen oder Nichterscheinen wird die volle Gebühr einbehalten.

VERANSTALTER:
BMD BUCHMANN MARKETING & DIENSTE
AUF DEM TEXAS 61A
D-28857 SYKE-OSTERHOLZ

TELEFON: +49 (0) 4242-780320
TELEFAX: +49 (0) 4242-780311
MAIL: ad@buchmann.de
WEB: www.buchmann.de

Basiswissen MODERNER ÖLHANDEL
Basiswissen MODERNER ÖLHANDEL
Basiswissen MODERNER ÖLHANDEL

08. Mai 2012 in berlin
14. Mai 2012 in München
22. Mai 2012 in Frankfurt

09. Mai 2012 in berlin
15. Mai 2012 in München
23. Mai 2012 in Frankfurt

RISK- UND FINANZMANAGEMENT
RISK- UND FINANZMANAGEMENT
RISK- UND FINANZMANAGEMENT

oder im web unter: www.buchmann.de

Siebenhäuser 42 · 28857 Syke    
Tel.: +49 (0) 4242 - 78 03-20 · Fax: +49 (0) 4242 - 78 03-11
e-Mail: info@bb-trading-gmbh.de · Web: www.bb-trading-gmbh.de

Buchmann + Buenaventura 
Trading GmbH


