ZUM THEMA: PRAXIS.WORKSHOP:MINERALOLHANDEL

Sehr verehrte Leserinnen und Leser,

bisher wurden Seminar-Veranstaltungen unter der Uberschrift ,PRAXIS.WORKSHOP : MINERALOLHANDEL” angeboten und durch
BMD BUCHMANN MARKETING & DIENSTE Inh. Helmut Buchmann, abgewickelt.
Diese Aufgaben wurden uns ab 2012 iibertragen und werden zukiinftig dafiir zustandig.

Wir freuen uns, auch tiber die ndchsten Monate und Jahre fiir Sie ein verldsslicher Partner zu werden. Eine aktive Zusammenarbeit
sichern wir Thnen schon heute zu. In gewohnter Art und Weise werden die Workshop-Themen von Helmut Buchmann ausgesucht,
zusammengestellt und prasentiert. Unsere Aufgabe ist es, den richtigen Rahmen fiir die jeweiligen Workshop-Veranstaltungen zu
finden und eine perfekte Abwicklung sicher zu stellen.

Zukiinftig werden wir uns zusatzlich um den Aufbau eines Netzwerkes bemiihen. Hierdurch mdchten wir fiir alle Marktteilnehmer ein
breiteres Angebot aufbauen. Fiir einen optimalen Wissenstransfer sprechen auch die langjdhrigen Erfahrungen. Interne Schulungen
sind wie bisher immer mdglich. Die Inhalte werden Ihren Vorstellungen angepasst und entsprechend umgesetzt. Fordern Sie uns!

AuBerdem spricht ein weiterer Punkt fiir eine nutzbare Zusammenarbeit.

Wir, die BUCHMANN + BUENAVENTURA TRADING GmbH, handeln auch!

Im Rahmen unserer Aktivitaten handeln wir mit Werbeartikel - aller Art. Neben der Betreuung langjahriger Geschaftspartner werden
wir auch gerne fiir Sie tatig. Blattern Sie doch einmal durch unseren Shop unter www.la-werbepraesente.de im Internet.

Und sollten Sie auRergewdhnliche Werbeartikel suchen, werden wir diese fiir Sie finden - ohne wenn und aber!

Wir freuen uns auf Sie.
Jetzt wiinschen wir Ihnen viel Erfolg bei den gebuchten Workshop-Terminen

und uns ein personliches Kennenlernen in naher Zukunft.

Mit freundlichen GriiRen
BUCHMANN + BUENAVENTURA TRADING GmbH

o,

Nubia Salame

Geschaftsfiihrerin
BUCHMANN + BUENAVENTURA TRADING GmbH
Siebenhduser 42 Fon:  +49 (0) 42 42 78 03-20 Postbank Hamburg
D-28857 Syke Fax: +49 (0) 42 42 78 03-11 Kontonr: 45 526 209
USt-IdNr DE280767658 e-mail: info@bb-trading-gmbh.de BLZ: 200 100 20
HRB Walsrode 203470 web:  www.bb-trading-gmbh.de IBAN: DE91 2001 0020 0045 5262 09

GeschdaftsfGhrerin: Nubia Salame BIC: PBNKDEFF

ES WIRD KALTER
IM WARMEMARKT
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Absatzriickgang, Forderungsausfalle, harterer Wett-
bewerb, steigende Risiken, schlechtere Bankbewer-
tungen, Finanzengpasse, hohe Preisschwankungen,
teure Sicherheitsstandards und, und ....

PRAXIS.WORKSHOP



BASISWISSEN: MODERNER OLHANDEL SOFORT-RESERVIERUNG PER FAX: 042 42 - 78 03 11

® oder im web unter: www.buchmann.de
09:00 Einschreiben der Teilnehmer I
09:30  Vorstellung der Teilneh
prieng erTETnenmer /:nden ommenden Jahren werden sich die Rahmenbedin- | Ja, ich/wir melde/n mich/uns verbindlich fiir den markierten Termin des
09:45  HANDEL ngen im Energie-Sektor dramatisch verdandern. g
Wege der Rohélsorten, Qualitatsunterschiede, Raffinerien: \?V?eiimmen ;egUent:rnghmear uarlldslsﬁt\a/l(:baeite? damit klar? PRAXIS.WORKSHOP MINERALOLHANDEL an:
2020 Verbrauchsentwicklung. Regionale Besonderheiten Mitfien vier Themen—Blt?cken wardlen dlie Tejlnehmer Ul
10:45  Kaffee /Tee / Gebick el e TR BASISWISSEN MODERNER OLHANDEL (O 08. MAI 2012 IN BERLIN
11:15  TERMINMARKTE ertiie e BASISWISSEN MODERNER 9LHANDEL O 14. MAI 2012 IN MUNCHEN
hen York, Loncon, Frankiurt Miinchen: 14. Mai 2012 BASISWISSEN MODERNER OLHANDEL (O 22. MAI 2012 IN FRANKFURT
Hintergriinde, Fakten und Bedeutung Frankfurt: 22. Mai 2012
e Wien / Ziirich: Herbst 2012
H uncn-burre
13:30  TECHNISCHE ANALYSE - ENTSCHEIDUNGSHILFE 2"5‘:49;32:’;]% :f?’\ll"jl:\theL:]F?:;agxnr;r?s’fFrankfurt RISK- UND FINANZMANAGEMENT O 09. MAI 2012 IN B.!ERLIN
Erste Informationen, Bedeutung und Anwendung \ J RISK- UND FINANZMANAGEMENT (O 15. MAI 2012 IN MUNCHEN
14:45  Kaffee / Tee / Gebiick RISK- UND FINANZMANAGEMENT O 23. MAI 2012 IN FRANKFURT

15.15  Innovative Finanzierungsinstrumente
Effektive Absatzsteigerung und Kundenbindung durch mehr Liquiditat TEILNEHMER
American Express - Deutschland
American Express — Zahlungsldsungen fiir den Mittelstand

N2
%

15:45  PERFEKTE KALKULATIONEN

Richtig kalkuliert — héhere Deckungsbeitrage Name Vorname
Importe - Welche Faktoren beeinflussen den Preis im Inland?
Index-Vertrige ( 0.M.R. / platts): Beispiele > >

Name Vorname

17:00  DISKUSSION
RECHNUNGSANSCHRIFT

N2
%

RISK- UND FINANZMANAGEMENT

Firma Firma 2
09:00 Einschreiben der Teilnehmer @
09:30  Vorstellung der Teilnehmer I S N
— \

09:45  STATUS QUO - RAHMENBEDINGUNGEN Spekulationen an den Warenterminmirkten machen StraBe Telefon

Gestern-Heute-Morgen. Darum wird es kilter im Warmemarkt. Preiseinschatzungen immer schwieriger.

Handel? Hammer oder Nagel? Finanzrisiken laufen in ungeahnte Héhen. > >

Hohe Risiken blockieren Umsatzziele. Postleitzahl Fax

10:15  Warenkreditversicherung - Was sind innovative Wo finden Unternehmer und deren Mitarbeiter
Alterpatlven AP Unterstiitzung fiir die Tagesarbeit?
American Express — Deutschland R delle. b i bsich d > 2>
American Express - Zahlungsldsungen fiir den Mittelstand eue vertragsmocetie, bessere fnanzabsicherungen un

groRere Flexibilitat. Ort E-Mail
10:45  Kaffee / Tee / Geback
LS s Berlin: 09. Mai 2012

11:15  PREISSICHERUNGSGESCHAFTE, EFP-ABWICKLUNG, Miinchen: LB et 20

PRAMIENHANDEL Frankfurt: 23. Mai 2012

Gruppeniibung: Festpreis fiir mehrere Monate. Wien / Ziirich: Herbst 2012 i i

Hier: 12 Monate Datum Firmenstempel Unterschrift

Beispiel: Monatlicher Bedarfvon 120.000 L Modera’aonf Helmut But}hmann, Syke Teilnahmegebiihr/-bedingungen:

Dieselkraftstoff einer Spedition. Co-Moderation: N.N, American Express, Frankfurt ) ) ) ) ] ) ] ) ) )

\_ J Die Praxis.Workshop-Gebihr betrdagt € 385,00 je Teilnehmer, zzgl. Mehrwertsteuer. Sie schlieBt die Pausengetranke und das
13:00  Lunch-Biiffet Lunch-Blffet ein. Zusatzlich erhalten die Teilnehmer einen USB-Stick mit den Prasentationsseiten.
Es wird erwartet, dass die Teilnehmer erste Produktkenntnisse (HEL/ DK/ OK) haben.

14:00  AUFLOSUNG/AUSWERTUNG DER GRUPPENUBUNG Nach Eingang der schriftlichen Anmeldung erhalten Sie die Teilnahme-Bestatigung nebst Geblhrenrechnung.

Ergebnisse, Kosten- und Ubersichtstabellen. Analysen Fur evtl. Stornierungen bis 14 Tage vor dem Workshop verrechnen wir eine Kostenpauschale in Héhe von € 85,00 pro Teilnehmer.

Bei spateren Absagen oder Nichterscheinen wird die volle Gebihr einbehalten.
15:15  Kaffee / Tee / Geback P d
15:45 2020

Erweiterte Handlungsfahigkeiten. Mogliche Einschnitte und effektive GegenmalRnahmen. BUCHMANN + BUENAVENTURA Siebenhauser 42 - 28857 Syke
Was passt noch ins Sortiment (Tchibo-Effekt). Diskussionen.

TRADING GmbH Tel.: +49 (0) 4242 - 78 03-20 - Fax: +49 (0) 4242 - 78 03-11
17:00  Ende der Veranstaltung e-Mail: info@bb-trading-gmbh.de - Web: www.bb-trading-gmbh.de




